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HIGHLIGHTS

Das Unternehmen verfügt über hochqualifiziertes 
Personal sowie eine gut etablierte zweite 
Führungsebene im technischen Bereich 

Lokal etabliert, bietet das Unternehmen langfristige, 
optimale Skalierungsmöglichkeiten

Sehr große Kundenzufriedenheit und –
Loyalität bei Öffentlichen- und Privatkunden

Der Anbieter verwendet ausschließlich 
umweltfreundliche Reinigungsmittel mit biologisch 
abbaubaren Inhaltsstoffen

Der erfahrene Anbieter individueller Reinigungskonzepte sorgt 
mit höchster Servicequalität für den langfristigen Werterhalt



Reinigungsbranche

~ 254 Mitarbeiter (beinhaltet Fest- und Teilzeitkräfte, sowie Aushilfen)

 Mittelfranken

Branche

Mitarbeiter

Region

Übergabe im Rahmen eines Share-DealsModalitäten

Bürofläche Ist vorhanden und kann übernommen werden

Wir sind beauftragt eine Vorauswahl zu treffen und geeignete Käufer zu prüfen. Selbstverständlich behandeln 
wir Ihre Informationen streng vertraulich. Für den Käufer entstehen keine Kosten durch unsere Tätigkeit. 

Als ideale Käufer kommen neben zahlungskräftigen MBI-Kandidaten vor allem 
andere strategische Unternehmen aus der Reinigungsbranche oder 
Finanzinvestoren in Frage

Käuferprofil

ECKDATEN

Preis 5,5 Mio. Euro für 100 % der Anteile



FINANZKENNZAHLEN
2021 2022 2023 2024 2025

Umsatz 5.742.047 € 6.893.170 € 6.126.654 € 6.869.953 € 6.597.229 €

Gesamtleistung 5.834.385 € 6.912.801 € 6.182.664 € 6.895.538 € 6.598.317 €

Rohertrag 3.634.139 € 4.325.484 € 3.985.926 € 4.373.769 € 4.297.654 €

Betriebsergebnis EBIT 916.630 € 1.129.849 € 942.596 € 1.022.068 € 1.051.664 €

EBIT-Marge 16 % 16 % 15% 15% 16 %

Erläuterung:
Die Umsätze des Unternehmens entwickelten sich kontinuierlich positiv, mit Ausnahme des Jahres 2023, das durch 
Sparmaßnahmen eines Großkunden und eine strukturelle Kundenneuausrichtung beeinflusst wurde. Trotz eines 
gestiegenen Personalbedarfs blieb die EBIT-Marge nominal steigend. Dank hoher Kundenloyalität und einer stabilen 
Auftragslage sind die Aussichten auch für 2025 äußerst positiv.

Es handelt sich bei den abgebildeten Zahlen um konsolidierte Finanzdaten, die für die Kaufpreisberechnung bereinigt 
wurden. 



MARKT UND POSITIONIERUNG

• Die Reinigungsbranche wird auch in den 
kommenden Jahren ein moderates, 
aber dennoch positives Wachstum 
verzeichnen. 

• Ein klarer Trend ist die zunehmende 
Digitalisierung, während in den 
nächsten Jahren eine stärkere 
Konsolidierung zu erwarten ist.

• Gleichzeitig werden die europäischen 
Regulierungen weiter zunehmen, 
wodurch die Anforderungen an 
Umweltstandards für 
Reinigungsunternehmen steigen 
werden.



KONTAKTIEREN SIE UNS

Andernacher Str. 53
90411 Nürnberg

 09 11 439 442 60

riedl@fibede.de

www.fibede.de 

Andernacher Str. 53
90411 Nürnberg

0160 529 4022

konate@fibede.de

www.fibede.de 

Kemo Konaté
Projektleiter 

Sie möchten Ihr Unternehmen verkaufen?
Wir unterstützen Sie bei der Bewertung Ihrer 
Firma, der Kaufpreisermittlung und der 
Erstellung aussagekräftiger Verkaufsunterlagen. 
Auf Wunsch begleiten wir die Gespräche mit 
den Interessenten und beraten Sie bis zum 
Abschluss des Unternehmensverkaufs.

Sie sind auf der Suche nach einer neuen Herausforderung und möchten ein bestehendes Unternehmen 
kaufen? Unsere Beratungsleistung umfasst das gesamte Spektrum von der Suche nach einem für Sie 
passenden Unternehmen, über die Bewertung des Unternehmens, der Begleitung von Verhandlungen 
mit dem Verkäufer, bis hin zur Finanzierungsberatung und Unterstützung bei der Beantragung von 
Fördermitteln und Finanzierungskrediten. 
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